
L’Esperto marketing si occupa dell'elaborazione del piano marketing strategico e operativo, ne cura e monitora
l’implementazione, anche attraverso l'intelligenza artificiale. Si relaziona con la direzione aziendale e con le funzioni
commerciali e di produzione.
 

COSA IMPARERAI 
Al termine del corso avrai acquisito le seguenti competenze:
PREDISPORRE IL PIANO MARKETING STRATEGICO 
- Riconoscere caratteristiche connotative dell’offerta di prodotti/servizi e dell’organizzazione di riferimento.
- Identificare l'area strategica di affari in cui operare concentrando le risorse aziendali (macro - segmentazione).
- Applicare tecniche di segmentazione per identificare i gruppi di consumatori/potenziali acquirenti.
- Selezionare i segmenti obiettivo cui rivolgere l'offerta (targeting) in funzione della strategia di segmentazione prescelta
(differenziata, concentrata e indifferenziata).
- Applicare tecniche empiriche e/o statistiche (es. cluster analysis) per individuare i benefici distintivi dell'offerta di
prodotti/servizi nei confronti dei segmenti obiettivo selezionati.
- Identificare il settore di mercato obiettivo in cui posizionare il prodotto/servizio: nicchia, segmento o mercato
allargato.
- Valutare la capacità di differenziazione dell’offerta.
- Definire obiettivi espressi in volumi di vendita e quote di mercato, per prodotti, linee di prodotti, canali distributivi, aree
geografiche, target group, a breve, medio e lungo periodo.
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MONITORARE L’IMPLEMENTAZIONE DI UN PIANO DI MARKETING
- Elaborare un programma operativo di lavoro per l’implementazione ed il monitoraggio del piano di marketing
comunicazione.
- Gestire la relazione con i diversi soggetti, interni ed esterni all’organizzazione, coinvolti.
- Monitorare lo stato di avanzamento delle attività riferite all’implementazione del piano di marketing.
- Gestire eventuali criticità nel processo di implementazione, sviluppando idonee soluzioni.
- Applicare tecniche di valutazione delle diverse dimensioni dell’implementazione del piano.
- Coordinare il gruppo di lavoro coinvolto nell’implementazione del piano

PERCHÈ SCEGLIERE QUESTO PERCORSO FORMATIVO
· Avrai a disposizione docenti professionisti che, attraverso esempi e prove tecniche, ti accompagneranno
nell’acquisizione di nuove competenze o nel rafforzare e aggiornare le competenze che già possiedi.
· Diventerai una figura professionale molto più appetibile e spendibile nel mondo del lavoro.
· Imparerai, conoscerai e ti confronterai con una realtà stimolante e appassionante in modo totalmente gratuito!

DURATA E MODALITÀ DI ACCESSO
Il nostro corso 
· è dedicato a coloro che sono in possesso del Patto di Servizio e del relativo Assegno GOL rilasciato dal Centro per
l’Impiego – Percorso 2 “Aggiornamento (Upskilling)”
· è costituito da 90 ore formative, in orario dalle 14.30 alle 18.30 (Le attività si svolgono in presenza) presso la Scuola
della Formazione Professionale CIOFS-FP Don Bosco, via Orsini, 15 Padova
· prevede un’indennità pari a Euro 3,5/ora per le ore frequentate in presenza.
 
Al termine verrà rilasciata un’attestazione di messa in trasparenza dei risultati di apprendimento
 
CONTATTI
Arianna Bordin
Responsabile servizi al lavoro 
Email: a.bordin@ciofsdb.it 
telefono: 0498732604
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